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Eixo 1 — Gestao

Aula Inaugural — O mundo 6 Esta aula proporcionard uma analise
corporativo de ambito nacional

s ) abrangente do cenario corporativo, tanto em
e internacional

ambito nacional quanto internacional.
Iniciaremos com uma visdo panoramica das
dinamicas e tendéncias que moldam o
mundo dos negdcios em nivel nacional,
explorando  fatores  como  politicas
econOmicas, regulamentacdes
governamentais e o ambiente de mercado.
Em seguida, ampliaremos nosso foco para o
contexto internacional, examinando os
desafios e oportunidades enfrentados por
empresas que operam em escala global.
Discutiremos a influéncia de acordos
comerciais, barreiras culturais e questdes
geopoliticas nas estratégias empresariais.
Além disso, abordaremos as praticas de

negocios sustentaveis e responsaveis em um




contexto globalizado. Ao final da aula, os
alunos terdo adquirido uma compreensao
aprofundada das complexidades do mundo
corporativo em diferentes escalas, essencial
para profissionais que buscam se destacar
em ambientes empresariais diversificados e
dinamicos.

Marketing digital farmacéutico

Esta aula aborda estratégias especificas de
marketing digital na area farmacéutica,
considerando regulamentagdes e ética.
Exploraremos o uso eficaz de redes sociais e,
marketing de conteido, com exemplos
praticos de campanhas bem-sucedidas. Os
alunos ganharao insights sobre como aplicar
taticas de marketing digital de maneira ética
e transparente na promocao de produtos
farmacéuticos.

Marketing estratégico

Fundamentais estratégias de marketing,
abordando a formulacdo e implementacao
de planos direcionados ao alcance de
objetivos organizacionais. Exploraremos as
analises SWOT (Forgas, Fraquezas,
Oportunidades e Ameacas), segmentacao de
mercado, posicionamento de marca e
desenvolvimento de propostas de valor. A
énfase sera na compreensdo das dinamicas
competitivas, tendéncias de mercado e no
alinhamento de estratégias de marketing
com a visao de longo prazo da organizagao.
A aula proporcionara uma visao abrangente
das melhores praticas em marketing
estratégico, capacitando os alunos a
desenvolverem abordagens soélidas e
adaptaveis para enfrentar os desafios do
mercado atual.

Intraempreendedorismo

Explorar o conceito e a pratica do
intraempreendedorismo,  destacando  a
importancia do pensamento inovador dentro
das  organizagdes.  Analisaremos  as
caracteristicas do intraempreendedor, suas
habilidades e motivacdes, além de




examinarmos os ambientes organizacionais
propicios ao desenvolvimento de uma
cultura intraempreendedora. Abordaremos
estratégias para identificar e nutrir talentos
intraempreendedores, bem como as etapas
do processo de implementagdo de ideias
inovadoras dentro de uma empresa. A aula
proporcionara insights sobre como fomentar
a criatividade, a autonomia e a colaboracao,
capacitando os alunos a compreenderem e
aplicarem efetivamente o
intraempreendedorismo como catalisador de
crescimento e inovagao organizacional.

ESG

Esta aula se concentra nos principios e
praticas do ESG, um conjunto de critérios
cada vez mais crucial para avaliar o
desempenho e a responsabilidade das
empresas. Exploraremos os pilares do ESG:
fatores ambientais, sociais e de governanca,
examinando como  esses  elementos
impactam a sustentabilidade e a reputacao
corporativa. Analisaremos as métricas e
indicadores relevantes, discutindo como as
empresas podem integrar efetivamente as
consideragdes ESG em suas estratégias de
negocios. Além disso, abordaremos o papel
crescente do ESG na tomada de decisbes dos
investidores e consumidores. Ao final da aula,
os alunos  estardo  capacitados a
compreender e aplicar os principios do ESG
para promover praticas empresariais
responsaveis e sustentaveis.

Lideranca

Fundamentos da lideranca, abordando
teorias, estilos e competéncias essenciais
para o desenvolvimento de lideres eficazes.
Analisaremos as diferentes abordagens de
lideranga, desde as tradicionais até as mais
contemporaneas, destacando a importancia
da adaptabilidade em contextos
organizacionais diversos. Discutiremos as
habilidades de comunicacdo, tomada de




decisdo, motivacdo e gestdo de equipes,
fornecendo aos alunos uma compreensao
abrangente dos elementos-chave para o
exercicio de lideranca bem-sucedida. Além
disso, exploraremos o papel da lideranga no
estimulo a inovacgdo, na gestdo da mudanca
e na promocao de culturas organizacionais
positivas. Ao final da aula, os alunos estardo
equipados para aplicar conceitos de
lideranca de maneira pratica e inspiradora
em ambientes profissionais diversos.

Direito Farmacéutico

Principios fundamentais e as
regulamentacbes que permeiam o setor
farmacéutico. Exploraremos as bases legais
relacionadas a producao, registro,
distribuicdo e comercializacdo de produtos
farmacéuticos, destacando a importancia do
cumprimento das normativas para garantir a
seguranca e eficacia dos medicamentos.
Analisaremos questoes éticas,
responsabilidade civil e penal no contexto
farmacéutico, além de examinar as relacdes
juridicas entre profissionais da saude,
industrias  farmacéuticas e orgaos
reguladores. A aula proporcionara uma
compreensao abrangente do arcabouco
legal que orienta a pratica farmacéutica,
preparando os alunos para lidar com desafios
juridicos  especificos dessa area e
contribuindo para o desenvolvimento de
praticas seguras e éticas na saude.

Planejamento estratégico

Uma imersdo no universo do planejamento
estratégico, abordando conceitos
fundamentais e praticas contemporaneas.
Exploraremos a importancia da analise do
ambiente externo e interno na formulacado de
estratégias  organizacionais, destacando
ferramentas como a analise SWOT.
Discutiremos a definicdo de metas, objetivos
SMART e a importancia da alocagéo eficiente
de recursos. Além disso, examinaremos




modelos de implementacdo estratégica,
considerando a gestdo da mudanca e a
adaptacao continua. A aula visa capacitar os
alunos a compreenderem e aplicarem as
nuances do planejamento estratégico,
essencial para a tomada de decisdes
informadas e a consecucao dos objetivos
organizacionais.

Inteligéncia artificial aplicado a
farmécia

Intersecdo entre a farmacia e a inteligéncia
artificial (IA), destacando as inovacbes e
aplicagdes que impulsionam a eficiéncia e a
qualidade nos processos farmacéuticos.
Abordaremos a automacdo de tarefas
rotineiras, como o gerenciamento de
estoques e a dispensacao de medicamentos,
utilizando algoritmos de aprendizado de
maquina. Analisaremos sistemas de apoio a
decisdo baseados em IA para a otimizacao de
tratamentos e a prevencdo de interacdes
medicamentosas. Além disso, examinaremos
o potencial da 1A na pesquisa e
desenvolvimento de novos farmacos. A aula
visa capacitar os alunos a compreenderem e
explorarem as aplicagdes praticas da
inteligéncia artificial na farmacia,
promovendo uma visdo atualizada e
inovadora no campo da saude.

Gestdo da inovacdo das
empresas

Esta aula proporcionara uma analise
aprofundada das estratégias e praticas
essenciais para a gestdao da inovacao em
ambientes empresariais. Abordaremos as
fontes de inovacao, desde a pesquisa e
desenvolvimento até a absorcdo de
tecnologias externas, considerando a
importancia da cultura organizacional e do
estimulo a criatividade.  Discutiremos
modelos de gestdo de portfélio de inovagao,
processos de implementacdo eficazes e a
criacito de  ambientes propicios a
experimentacdo e aprendizado. Além disso,
analisaremos casos praticos de empresas




inovadoras para extrair licdes valiosas. Ao
final da aula, os alunos estardo capacitados a
compreender e aplicar estratégias de gestéo
da inovacdao, fundamentais para a
sustentabilidade e competitividade das
organizagoes.

Contabilidade farmacéutica

Exploraremos os  principios contabeis
aplicados de maneira especifica ao contexto
farmacéutico. Analisaremos as
particularidades da contabilidade para
empresas do setor, incluindo aspectos como
o gerenciamento de estoques de
medicamentos, registro de transacdes
relacionadas a produtos farmacéuticos e a
conformidade com regulamentacdes
contabeis especificas para a industria.
Discutiremos também os desafios contabeis
comuns enfrentados por farmacias e
empresas farmacéuticas, fornecendo aos
alunos as ferramentas necessarias para
compreender e aplicar praticas contabeis
eficazes em um ambiente farmacéutico em
constante evolucdo. Ao final da aula, os
alunos estarao aptos a interpretar e registrar
de maneira precisa as transacdes financeiras
especificas desse setor.

Empreendedorismo, inovacéo e
canvas

Esta aula integrativa abordara os pilares do
empreendedorismo e inovagao, centrando-
se na aplicagao pratica da ferramenta Canvas.
Exploraremos os  fundamentos do
empreendedorismo, desde a identificagcdo de
oportunidades até a construcdo de modelos
de negodcios inovadores. Destacaremos a
importancia da criatividade e da gestdo
eficiente de recursos no  processo
empreendedor. Uma énfase especial sera
dada a metodologia Canvas, proporcionando
aos alunos as habilidades necessarias para
visualizar, desenvolver e iterar modelos de
negdcios de maneira dinamica e estratégica.
Ao final da aula, os alunos estardo




capacitados ndo apenas a compreender 0s
principios do empreendedorismo e inovacao,
mas também a aplicar efetivamente a
ferramenta Canvas na concepgdo e
aprimoramento de suas proéprias iniciativas
empreendedoras.

Gestao Financeira

Conceitos essenciais para a tomada de
decisdes financeiras solidas em organizacdes.
Analisaremos os principios de orgamentagao,
planejamento  financeiro, andlise  de
investimentos e fontes de financiamento.
Destacaremos a importancia da gestdo
eficiente do capital de giro e a avaliacao de
riscos financeiros. Além disso, examinaremos
praticas  contemporaneas de  gestao
financeira, integrando  tecnologias e
ferramentas digitais. A aula proporcionara
aos alunos uma compreensdo abrangente
das estratégias financeiras fundamentais,
capacitando-os a contribuir de maneira
proativa para o desempenho financeiro
sustentavel de organizacbes em diferentes
contextos.

Vendas

Nesta aula dindmica, abordaremos as
técnicas essenciais para O sucesso nhas
vendas, proporcionando aos alunos as
habilidades necessarias para construir
relacionamentos solidos com os clientes e
impulsionar  resultados. Exploraremos
estratégias de abordagem, escuta ativa,
identificacdo de necessidades do cliente e
superacao de objecbes. Discutiremos
também a importancia do conhecimento do
produto, da empatia e da construcdo de
confianca durante o processo de vendas. A
integracdo de tecnologias e ferramentas
digitais no  contexto das  vendas
contemporaneas sera explorada. Ao final da
aula, os alunos estardao equipados nao
apenas com técnicas comprovadas de
vendas, mas também com uma compreensdo




abrangente dos elementos psicolégicos e
praticos que impulsionam o sucesso nas
transacdes comerciais.

Agentes
farmacéuticos

econdmicos

Nesta aula, examinaremos os principais
agentes econdmicos que desempenham um
papel crucial no ecossistema farmacéutico.
Abordaremos a interacao entre fabricantes
de medicamentos, distribuidores, varejistas, e
orgaos reguladores, analisando como suas
decisdes e estratégias impactam a cadeia de
suprimentos e o0 acesso a medicamentos.
Discutiremos  os  desafios  especificos
enfrentados por cada agente, considerando
questdes como precificacdo, politicas de
reembolso, e regulamentacdes
governamentais. Além disso, exploraremos
as dinamicas de mercado, inovacbes e
tendéncias que influenciam as decisdes
econdmicas no setor farmacéutico. Ao final
da aula, os alunos estardo aptos a
compreender as complexas relagdes entre os
agentes econdmicos na industria
farmacéutica, fundamentais para uma analise
estratégica e uma compreensao abrangente
do cenario econdmico do setor.

Gestdo da carreira

Principios fundamentais da gestdo de
carreiras, focando no desenvolvimento
profissional e na construcao de trajetdrias
significativas. Abordaremos estratégias para
autoconhecimento, definicio de metas de
carreira e a importancia do planejamento a
longo  prazo. Discutiremos  também
habilidades-chave, incluindo networking
efetivo, gestdo de tempo e adaptagdo as
mudancas do mercado de trabalho. Além
disso, examinaremos o papel da
aprendizagem continua, do equilibrio entre
vida pessoal e profissional, e das estratégias
para aprimorar a empregabilidade ao longo
da carreira. Ao final da aula, os alunos estardo
capacitados a desenvolver planos de carreira




solidos e a adotar uma abordagem proativa
para alcancar seus objetivos profissionais.

Linkledin

Nesta aula, exploraremos as estratégias
fundamentais para maximizar o potencial
profissional por meio da plataforma LinkedIn.
Abordaremos a otimizacdo de perfis,
destacando experiéncias, habilidades e
recomendacgdes. Discutiremos estratégias
eficazes de networking, incluindo a
participacdo em grupos relevantes e a
criacdo de conteldo envolvente. Além disso,
analisaremos como utilizar ferramentas
avancadas, como o LinkedIn Sales Navigator,
para impulsionar oportunidades de negocios
e parcerias profissionais. A aula capacitara os
alunos a utilizar o Linkedln como uma
poderosa ferramenta para construcao de
marca pessoal, networking estratégico e
desenvolvimento de oportunidades
profissionais.

Gestao de Pessoas

Fundamentos da gestdo de pessoas,
destacando a importancia do capital humano
nas organizacdes. Abordaremos estratégias
para atracao, selecao e retengao de talentos,
considerando a diversidade e incluséo.
Discutiremos modelos de lideranca, o
desenvolvimento de habilidades
interpessoais, e a gestdo do desempenho.
Além disso, examinaremos temas
contemporaneos, como o equilibrio entre
vida profissional e pessoal, a motivacdo dos
colaboradores e a criagdo de ambientes de
trabalho saudaveis. A aula proporcionara aos
alunos uma compreensao abrangente das
praticas de gestdo de pessoas, capacitando-
0os a promover um ambiente de trabalho
produtivo e alinhado com os objetivos
organizacionais.

Soft Skills

Nesta aula, focaremos no aprimoramento
das chamadas "soft skills" ou habilidades
interpessoais, essenciais para O sucesso




profissional. Abordaremos a importancia da
comunicagdo eficaz, empatia, trabalho em
equipe e resolugdo de  conflitos.
Exploraremos também a inteligéncia
emocional, adaptabilidade, e a capacidade
de lidar com a pressdao. Discutiremos
estratégias para o desenvolvimento continuo
dessas habilidades, reconhecendo sua
relevancia em ambientes profissionais
diversos. A aula proporcionara aos alunos
ferramentas praticas para cultivar e aplicar
soft skills, promovendo uma abordagem
holistica para o crescimento profissional e
pessoal.

Negociacao

Abordaremos estratégias avancadas para
aprimorar habilidades de negociacao,
fundamentais em contextos pessoais e
profissionais. Discutiremos 0s principios da
negociagao baseada em interesses, técnicas
de comunicacdo persuasiva e a importancia
da preparacdo prévia. Exploraremos
também a gestdo de conflitos durante o
processo de negociacdo e como construir
acordos mutuamente benéficos.
Analisaremos casos praticos e simularemos
cenarios para proporcionar aos alunos
experiéncia pratica em situagbes de
negociagdo. Ao final da aula, os alunos
estardo equipados com as ferramentas
necessarias para conduzir negociagdes
eficazes, construir relacionamentos
duradouros e alcancar resultados positivos.

Gestao em Saude

Os principios fundamentais da gestdo de
saude, abordando questdes  criticas
relacionadas a administracdo de sistemas e
servicos de saude. Analisaremos modelos de
gestao, politicas de sadde publica, e
estratégias para otimizacdo de recursos.
Discutiremos também a importancia da
qualidade  assistencial, seguranca do
paciente, e inovacdes tecnoldgicas no setor.
Além  disso,  abordaremos  desafios
contemporaneos, como a gestao de crises de




salde publica e a adaptacdo a mudancas
regulatdrias. A aula proporcionara aos alunos
uma compreensao  abrangente  das
complexidades envolvidas na gestdo de
organizacOes de saude, preparando-os para
atuar de forma eficaz em um ambiente
dinamico e essencial para o bem-estar da
sociedade.
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Eixo 2 — Cuidado

Aula  Inaugural

Formas

Farmacéuticas Inovadoras

Exploraremos as formas farmacéuticas além
das tradicionais, enfocando a inovagdo no
desenvolvimento de novas tecnologias e
abordagens para a administracdo de
medicamentos. Abordaremos sistemas de
liberacao controlada, nanotecnologia
aplicada a farmacéutica, formulagdes liquidas
de alta tecnologia, e dispositivos de
administragao nao convencionais.
Analisaremos as  implicagdbes  dessas
inovacbes na eficacia do tratamento, na
melhoria da adesdo do paciente e no
potencial de desenvolvimento de novos
medicamentos. Além disso, discutiremos os
desafios regulatérios e éticos associados a
essas formas farmacéuticas inovadoras. A
aula proporcionara aos alunos uma visdo
critica e atualizada das tendéncias e
possibilidades no campo das formas
farmacéuticas, essenciais para profissionais
que buscam contribuir para o avanco
continuo na area da saude.

Desenvolvimento
medicamentos
dermocosmeéticos

industrial de

e

Exploraremos o0 processo intricado do
desenvolvimento industrial de
dermocosméticos, abrangendo desde a
concepgdo até a  producdo final.
Analisaremos as tendéncias e demandas do
mercado, destacando a importancia da
pesquisa e desenvolvimento na criacdo de




produtos inovadores. Abordaremos as
formulacbes avancadas, a selecdo de
ingredientes ativos, e as tecnhologias de
encapsulamento aplicadas a
dermocosmética. Discutiremos os aspectos
regulatérios e de seguranca associados a
esses produtos, considerando também as
estratégias de marketing e posicionamento
no mercado. A aula proporcionara aos
alunos uma compreensdo abrangente do
ciclo de vida de dermocosméticos,
capacitando-os a contribuir para a industria
com conhecimento sOlido e praticas
inovadoras.

Servigos Farmacéuticos
Clinicos

A evolucédo dos servigcos farmacéuticos para
uma abordagem clinica, destacando o papel
crucial do farmacéutico na promocdo da
salde e na prestacdo de cuidados
personalizados aos pacientes. Abordaremos
a integracdo de servigos farmacéuticos em
ambientes clinicos, como consultérios e
hospitais, enfocando a colaboragéo
interprofissional. Analisaremos 0s servigos
de revisdo de medicagdo, acompanhamento
farmacoterapéutico, e educagdo do
paciente, destacando a importancia da
comunicacgdo efetiva. Discutiremos também
as praticas de gestdo de casos e a
integragdo de tecnologias para otimizar a
prestacdo de servicos clinicos. A aula
fornecera aos alunos insights valiosos sobre
a expansao do papel do farmacéutico na
prestacao de cuidados de saude integrados,
capacitando-os a contribuir para uma pratica
farmacéutica centrada no paciente.

Habilidades Terapéuticas para
Farmacéuticos

Abordaremos as habilidades terapéuticas
essenciais para farmacéuticos, destacando
a importancia da comunicacdo empatica e
efetiva no contexto da prestacao de cuidados
de saude. Exploraremos técnicas de
entrevista clinica, desenvolvimento de
rapport com os pacientes e a habilidade de
coletar informacdes relevantes para a
tomada de decisbes terapéuticas.
Analisaremos também estratégias para a
comunicacdo interprofissional, compreensao
da adesdo do paciente e abordagens para




lidar com situacbes desafiadoras. A aula
oferecerd aos alunos ferramentas praticas
para aprimorar suas habilidades
terapéuticas, capacitando-os a
desempenhar um papel mais eficaz na
promocdo da saude e no suporte aos
pacientes em suas jornadas terapéuticas.

Consultério Farmacéutico

Conceito e a implementagéo do consultério
farmacéutico como uma  extensdo
significativa do papel do farmacéutico na
assisténcia a saude. Abordaremos a
estruturacao e gestéo pratica de consultérios
farmacéuticos, enfocando a criagdo de um
ambiente  acolhedor e  profissional.
Analisaremos as atividades desenvolvidas
nesse contexto, como a realizacdo de
servigos clinicos, orientagcdo farmacéutica, e
acompanhamento do paciente. Discutiremos
as implicagcbes éticas e regulatérias
associadas ao consultério farmacéutico,
além de estratégias de promogédo e
integragdo com a comunidade. A aula
fornecera aos alunos insights praticos para a
criacdo e operacdo eficaz de consultérios
farmacéuticos, capacitando-os a
desempenhar um papel ativo na expansao
dos servigcos farmacéuticos e na promocao
da saude comunitaria.

Biomedicamento

Fundamentos dos biomedicamentos,
abordando desde a biotecnologia até a
producdo, regulamentacdo e aplicacdes
clinicas desses produtos inovadores.
Analisaremos as tecnologias envolvidas na
producdo de proteinas terapéuticas,
anticorpos monoclonais e outras terapias
avancadas. Discutiremos o0s desafios
regulatorios especificos associados aos
biomedicamentos, considerando as nuances
das aprovagbes e o0s requisitos de
seguranca. Além disso, examinaremos as
tendéncias em pesquisa e desenvolvimento
nesse campo, incluindo terapias génicas e
terapia celular. A aula fornecerd aos alunos
uma compreensdo abrangente  dos
biomedicamentos, capacitando-os a navegar
no cenario complexo dessa classe




terapéutica e entender seu impacto na
préatica clinica contemporanea.

Medicina de precisao

Principios e aplicagdes da medicina de
precisdao, uma abordagem inovadora que
utiliza informagdes genéticas, moleculares e
clinicas para personalizar o tratamento de
pacientes. Analisaremos as tecnologias de
diagnostico molecular, incluindo
sequenciamento genético e biomarcadores,
e discutiremos como essas informacdes sao
utilizadas na selecdo de terapias mais
eficazes. Abordaremos os desafios éticos e
regulatérios associados a medicina de
precisao, assim como seu impacto na pratica
clinica e nas estratégias de saude publica. A
aula fornecera aos alunos uma visdo
abrangente dessa revolucionaria abordagem
médica, capacitando-os a compreender e
participar ativamente no avango da medicina
personalizada.

Estatistica aplicada

Principios fundamentais da estatistica e sua
aplicacéo especifica ao contexto
farmacéutico. Abordaremos métodos
estatisticos utilizados na coleta, analise e
interpretacdo de dados relevantes para
estudos clinicos, pesquisa de mercado,
controle de qualidade e avaliacdo de eficacia
de medicamentos. Discutiremos a
importancia da inferéncia estatistica, testes
de hipoteses e analise de variancia em
pesquisas farmacéuticas. Além disso,
examinaremos o0 uso de ferramentas
estatisticas em estudos epidemiolégicos e
ensaios clinicos. A aula capacitara os alunos
a compreender e aplicar conceitos
estatisticos de forma pratica, fornecendo
uma base sélida para tomada de decisbes
fundamentadas no ambiente farmacéutico.

Riofarmaco

Aspectos fundamentais dos radiofarmacos,
abrangendo desde sua producdo até suas
aplicagdes em diagnéstico e terapia.
Abordaremos 0s principios da
radioatividade, os métodos de producao e a




selecdo de radionuclideos adequados.
Analisaremos as tecnologias de rotulagem e
as consideragdes regulatérias associadas a
manipulagdo segura desses compostos.
Discutiremos as aplicacbes clinicas dos
radiofarmacos em  medicina  nuclear,
incluindo  cintilografia e terapia de
radionuclideos. Além disso, examinaremos as
inovacbes recentes e o papel dos
radiofarmacos na pesquisa médica. A aula
fornecerd aos alunos uma compreensdo
aprofundada dos aspectos técnicos e clinicos
dos radiofarmacos, capacitando-os a
contribuir para avancos na pratica e na
pesquisa em medicina nuclear.

Exames clinicos em Drogaria

Abordaremos a realizacdo de exames clinicos
em ambientes de drogaria, destacando a
importancia da atuagcdo proativa do
profissional farmacéutico na promocao da
saude. Discutiremos os procedimentos para
a execucao de exames como afericdo de
pressao arterial, medicao de glicemia capilar
e outros testes rapidos. Analisaremos as
diretrizes éticas, regulatorias e técnicas
necessarias para garantir a precisao e
seguranca desses exames em um contexto
de drogaria. Além disso, exploraremos como
os resultados desses exames podem ser
interpretados e utilizados para fornecer
orientagdo personalizada aos clientes. A aula
proporcionara aos alunos as habilidades
praticas e o entendimento necessario para
desempenhar um papel ativo na prestacao
de servicos clinicos em  drogarias,
contribuindo para a promocao da saude
comunitaria.

Semiologia (interac&o
médico/farmacéutico)

Fundamentos da semiologia, concentrando-
nos na aplicacdo pratica dessa disciplina no
contexto  profissional. Abordaremos a
semiotécnica, discutindo as  técnicas
adequadas de observacdo, palpagao,




percussao e ausculta para a obtencao de
dados clinicos relevantes. Analisaremos a
interpretacdao de sinais e sintomas como
elementos essenciais para a construcdo de
diagnosticos  precisos.  Discutiremos  a
importancia da anamnese e do exame fisico
na avaliacdo de pacientes em diversos
contextos, desde a clinica até a farmacia. A
aula proporcionara aos alunos as habilidades
praticas e o embasamento tedrico
necessarios para uma pratica semiologica
eficiente e ética, fundamentais para a

qualidade da assisténcia a saude.

Interpretacéo de exames RDC
786

Abordaremos a interpretacdo de exames na
perspectiva da RDC 786, enfocando as
diretrizes regulatérias especificas para a
realizagcdo e analise de exames laboratoriais
em drogarias. Discutiremos as normativas
que regem a execucao de testes rapidos,
como glicemia capilar e afericdo de pressao
arterial, dentro do escopo da legislacéo
vigente. Analisaremos as responsabilidades
éticas e técnicas do  profissional
farmacéutico na interpretacdo dos
resultados, garantindo a seguranca e a
qualidade dos servicos prestados. Além
disso, exploraremos o papel do farmacéutico
na comunicacdo eficaz dos resultados aos
clientes, promovendo a compreensdo e a
adocdo de medidas preventivas. A aula
capacitard& os alunos a atuar em
conformidade com as regulamentacbes
pertinentes, contribuindo para a integridade
e eficacia dos servicos laboratoriais em
ambientes de drogaria.
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Eixo 3 -

Pratica

Plano de Negdcio 14

Processo abrangente de elaboracdo de um
plano de
empreendedores e gestores. Discutiremos os

negdcios, fundamental para
componentes essenciais, desde a definicdo

da visdo e missdo até a analise de mercado,




identificacdo de concorrentes, e definicao de
estratégias competitivas. Analisaremos a
importancia da pesquisa de mercado,
projecOes financeiras e analise de viabilidade
econOmica para embasar as decisoes
estratégicas. Além disso, exploraremos como
comunicar efetivamente o plano de negdcios
a stakeholders e potenciais investidores. A
aula capacitara os alunos a desenvolverem
planos de negocios robustos e alinhados
com objetivos estratégicos, preparando-os
para enfrentar os desafios do ambiente
empresarial com fundamentacdo soélida e
visdo estratégica.

Desenvolvimento do Pitch

14

Exploraremos as técnicas fundamentais para
a criacdo e apresentacao de pitches eficazes,
vitais para empreendedores e profissionais
que buscam comunicar suas ideias de forma
concisa e persuasiva. Abordaremos a
estrutura ideal do pitch, destacando a
importancia de uma narrativa envolvente e
da identificacdo clara de propostas de valor.
Discutiremos estratégias para capturar a
atencdo do  publico-alvo,  aprimorar
habilidades de comunicacdo nao verbal e
lidar com perguntas desafiadoras. Além
disso,  forneceremos  insights  sobre
adaptacao do pitch a diferentes publicos e
contextos, seja para investidores, clientes ou
parceiros de negocios. A aula capacitara os
alunos a desenvolverem pitches impactantes,
essenciais para apresentagdes convincentes e
eficazes no cenario competitivo de negocios.

Construcéo Canvas

14

Exploraremos a metodologia do Business
Model Canvas como uma ferramenta
poderosa para a criagdo e andlise de
modelos de negdécios. Abordaremos 0s nove
blocos fundamentais do Canvas, incluindo
segmentos de clientes, proposta de valor,
canais de distribuicéo, e estrutura de custos.
Discutiremos estratégias para
preenchimento eficaz do Canvas,




considerando a interconexdo entre o0s
elementos. Analisaremos como o Canvas
pode ser utilizado para validar ideias de
negocios, identificar oportunidades de
inovagéo e comunicar de forma clara a l6gica
por trds de um modelo de negocios. A aula
capacitara os alunos a aplicarem o Business
Model Canvas como uma ferramenta préatica
e estratégica na concepcao e otimizacdo de
modelos de negdcios.

Servicos Farmacéuticos 14
Clinicos |
Nutraceuticos na Pratica 14
Farmacéutica
Desenvolvimento de 14
tencologias inovadoras para
cosmeticos |
Habilidades Terapéuticas para 14
Farmacéuticos |
Consultério Farmacéutico 14
Exames clinicos em drogarias 14
Semiologia (interagéo 6
médico/farmacéutico)
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Eixo 4 — Bootcamp

Projeto 30 Elaboracéo de projeto para ser empreendido
a partir do zero ou aplicar na empresa na
gual trabalha

Total 360




